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APPROCHE DE L’ AWEX 

• LE SYSTÈME ONUSIEN 
• LES BANQUES DE 

DEVELOPEMENT
• LES OI « SECURITE ET 

DEFENSE »
• LES INSTITUTIONS 

EUROPEENNES
• LES  OI « BIG SCIENCE »
• LES OI INTERNATIONALES 

DU SPORT
• AUTRES  OI  THÉMATIQUES
• ..

VEILLE 
STRATEGIQUE

SEGMENTATION  &    
ANALYSE

CIBLAGE & 
SUPPORT

 Suivi/partage  opportunités
 Structuration de l’ éco système 

des fournisseurs
 Missions/invitations d’ 

acheteurs ciblées
 B2B acheteurs / offreurs 1 rang
 Support aux sociétés
 Réseautage  dans les OI
 Actions visant à augmenter la 

visibilité de l’offre wallonne

En relation avec l offre 
wallonne exportable: 

Les marchés publics des organisations 
internationales  = marchés de niches
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LES « BIG SCIENCE » 

Organismes ou 
Infrastructures de 

recherche 
internationaux actifs 
dans des domaines 

scientifiques de 
pointe

Physique des 
particules

Fusion 
nucléaire

Spatial

Biologie

Astronomie

• CERN (European
Organization for Nuclear
Research) -Genève,

• ESS (European Spallation 
Source)- Lund, 

• European XFEL, (European X-
Ray Free Electron Laser 
Facility) – Schenefeld

• ESRF (European Synchrothon
Radiation Facility)-Grenoble 

• FAIR (Facility for Antiproton 
and Ion Research)

• ILL (Institut Laue-Langevin) 
• F4E (Fusion for Energy) –

Barcelone 
• ESA (European Space

Agency) 
• EMBL (European Molecular

Biology Laboratory).
• ESO (European Southern

Observatory). 
• SKA (Square Kilometre

Array)

 Financés par des Etats ou des    
agences internationales

 Investissements colossaux 
 Chercheurs internationaux
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L’ ATTRAIT DU MARCHE DES « BIG SCIENCE » 

 Projets  à la pointe de l’innovation

 Opportunités commerciales  et/ou de  

partenariat technologiques

 Achat planifiés et transparents

 Accès aisé à l’ information sur les 

opportunités

 Marchés accessible aux PMEs

 Sociétés belges bien positionnées via le 

mécanisme du retour industriel équitable

 Possibilité de références prestigieuses  et 

visibilité internationale

Volume d’ achats attendu pour la période 2020-2024 38.400 M€ 
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Biens&Services et technologies 
recherchées

Principalement :

Mais encore: Génie civil, ingénierie, énergie, électronique, nucléaire, 
transport,TICs,  mécanique, électrotechnique, vide , 
optique, transport , sécurité, etc..  
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ACCES AUX OPORTUNITES

En direct auprès des organismes, via 
leur site web et les « Industry Days »

Via le réseau d’ ILOs (Industrial
Liaison Officers)

Via les BSBF (BIG SCIENCE Business 
Forum)

Facilitateurs: Awex, FIT et Hub Brussels en partenariat+BELSPO+Agoria (Iter Belgium)
Plusieurs missions au programme dont la présence au BSBF21 à 
Grenade 28/9-1/10/2021 
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Ressources

Incontournable!

Big Science Business Forum Procurement 
Handbook

https://cdn.eventscase.com/eventos.cdti.es/uploads/users/303
379/uploads/6dbef6f7bc2ac545eec760505a04f6d13e2fca9d21
9267b538caaa05b143e8b1130e10cda76b5e25facd350d4b49e
ae63c36.5f04536a7197b.pdf

Voir aussi: https://www.bsbf2020.org/

8



SUBSIDE Sofinex

SUPPORT ORGANISATIONS 
INTERNATIONALES



Le support « Organisations Internationales de 
Développement »

Une société souhaite se positionner auprès des Organisations Internationales de Développement 
pour répondre à des appels d’offres financés par ces dernières.

Elle souhaite être accompagnée par un consultant externe dans les procédures de réponses aux appels 
d’offres.

Solution Support OID : Financement de 60% des coûts de l’expert avec un montant maximum de 75.000 
EUR.

Le projet doit être cohérent par rapport à la stratégie de la société et être validé par la Sofinex.

Le projet sera soumis à la règle « De Minimis ».



MERCI !
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